COME LAVORIAMO

Non partiamo dagli strumenti ma da
come | clienti li utilizzano per sceglierti

CONSIDERAZIONE RIFERIMENTO

Spiega perché sei Le persone devono

D I C I T‘ \ L — e

CONNECTION AGENCY

Human Intelligence, Al Powered.

Proponiti con i
giusti contenuti
e informazioni

Lascia che i tuoi
clienti ti scoprano

PASSAPAROLA PROBLEMA

Niente & meglio del Risolvi in anticipo i
consiglio di un Amico/Al problemi dei tuoi clienti
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PERCHE
DIGITAL MOOD

Il digitale non & un'opzione. E dove
si gioca oggil la partita della fiducia,
delle vendite e della reputazione.

@ CHI NON COMUNICA STRATEGICAMENTE,
LASCIA SPAZIO A COMPETITOR.

(® CHI SI AFFIDA AL PROCESSO,
COSTRUISCE VALORE GIORNO DOPO GIORNO.




CHRISTIAN

Founder and
Digital Strategist

ASIA

Project Manager

SILVIA
Marketing Manager

ANDREA

Social Media
Manager and
Digital Advertiser

ELENA

Content Creator

VALORIZZIAMO |IL TUO BRAND
CON METODO, INNOVAZIONE
E PERFORMANCE
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CHI
SIAMO

Una connection agency di
Montichiari (BS) che affilanca le
aziende valorizzando il loro
percorso unico e trasformandolo
N risultati concreti.

Facciamo emergere la
personalita del brand, unendo
autenticita e performance in
una strategia coerente e
misurabile.



03
TRE LINEE DI BUSINESS

BRAND PERFORMANCE MARTECH
Crelamo connessioni basate Concretizziamo Costruiamo l'ecosistema
sull’'affinita tra imprese e l'autorevolezza in risultati tecnologico che collega
persone, trasformandole in misurabili, dai lead alle dati, processi e decisioni
autorevolezza e reputazione. vendite. strategiche.
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DALLA TRADIZIONE ALL'INNOVAZIONE
ACCOMPAGNIAMO OGNI IMPRESA
VERSO IL CAMBIAMENTO

04

CON CHI
LAVORIAMO

cal.;gelli

OoTO

AZIENDE
FAMILIARI

Hanno raccolto un'eredita
iImprenditoriale
iImportante e vogliono
farla evolvere, unendo
tradizione e innovazione.

SHOP ONLINE
E-COMMERCE

Amano informarsi,
apprezzano il valore dei
dati e della strategia.
Cercano competenze e
visione.

RAVELLI

il fuoco intelligente

NUOVI BRAND E
PMI NAZIONALI

Vogliono crescere ma con
realismo, sostenibilita e
ordine, affiancati da
qualcuno che li guidi
0aSSO Passo.



LA NOSTRA
MISSION

LA NOSTRA
VISION

Non ci limitiamo a “vendere”
servizi digitali, ma forniamo
gli strumenti necessari per

generare relazioni di valore.

Progettiamo ogni strategia
per connettere brand e
clienti tramite esperienze
autentiche, concrete e
misurabili.

Per nol essere una
Connection Agency significa
trarre vantaggio dalle
iInNnovazioni tecnologiche per
anticipare i bisogni delle
persone, costruendo fiducia
attraverso la sensibilita
umana.

Human Intelligence, Al
Powered.

Il futuro del marketing non
risiede negli algoritmi isolati,
ma nelle relazioni che sono in
grado di generare.

In Digital Mood, I'lntelligenza
Artificiale non € un sostituto
del pensiero umano, ma un
acceleratore di risultati.

| nostro obiettivo e
trasformare | dati in
connessioni reali e ogni
touchpoint in un legame
autentico tra la tua azienda e
| tuol potenziali clienti.
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IL NOSTRO METODO

ANALISI & STRATEGIA APPROCCIO ACCOMPAGNAMENTO PROCESSO Di
PERSONALIZZATA SARTORIALE CONTINUO ACQUISTO INTEGRATO

Costruiamo insieme una Nessuna soluzione Ti afflanchiamo passo Cuidiamo il tuo cliente

strategia unica, basata preconfezionata: creiamo 0asso, con trasparenza e dall'interesse iniziale fino alla

su dati reali e sul valore progetti cuciti su misura formazione costante sui conversione, creando esperienze
del tuo brand. per la tua realta. risultati ottenuti. coerenti e persuasive.




OGNI PROGETTO E UNICO

Il nostro metodo si adatta, | risultati si vedono.
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CHI SIAMO Al VISIBILITY RISULTATI

CASI STUDIO
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Al VISIBILITY

DAL RANKING GOOGLE
ALLE CITAZIONI Al

Le Al sintetizzano e citano fonti: la visibilita
diventa “essere menzionati”

L'obiettivo € aumentare menzioni, coerenza
narrativa e citabilita dei contenuti

Percentuale di ricerche che terminano senza click su nessun sito

60% 83%

Ricerche Google Ricerche con
senza click Al Overview

93%

Google
Al Mode

Media generale 2025 Zero-click rate Zero-click rate

883M 2MLD 6 min 23 14.2%

Utenti ChatGPT Query Al Tempo medio Parole medie Tasso conversione
mensili al giorno sessione Al per query Al traffic Al

Il Click sta sparendo

Il 60% delle ricerche su Google oggi
termina senza che l'utente clicchi su
nessun risultato.

Quando Google mostra una risposta

generata dall’Al — nella cosiddetta Al
Overview — questa percentuale sale

all'83%.

N pratica, 8 ricerche su 10 terminano su
Coogle, senza che nessun sito venga
visitato.

Perche I'Al Visibility e il nuovo
pilastro della tua strategia?

Le abitudini degli utenti si stanno
evolvendo: clicchiamo meno sui singoli
link perché riceviamo gia riassunti e
risposte dirette.

Se la tua azienda non viene
menzionata in questi riassunti, stai
perdendo una fetta enorme di mercato.

Al Visibility ¢ il nostro nuovo servizio
progettato per posizionare la tua
azienda esattamente dove nascono
gueste conversazioni: all'interno delle
risposte generate dalle A come Google,
Bing e Siri.
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SEO E

OTTIMIZZAZIONE

CASI STUDIO REALI

Essere primi su Google non
serve a nulla se non intercetti
le intenzioni giuste.

mirror |

Tailleur per la laurea, Poutfit perfetto
Flanarn s S0 e ] T Y @it T a4

sl w Al U L

-com-vmehmmﬂuohﬂ"M

BONOLDI SERVICE
LR L AL YL T

#1 CASO STUDIO
MIRROR CLOTHING

Tailleur laurea: contenuto
stagionale ad alta conversione

Abbiamo intercettato l'intenzione di
acquisto legata a un'occasione specifica
(la laurea), creando un contenuto ad
alto valore SEO e orientato alla
conversione.
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#2 CASO STUDIO
BONOLDI SERVICE

SEO locale per assistenza Citroén:
presidiare la domanda utile

Attraverso keyword locali e long tail
legate all'assistenza auto, Bonoldi ha
rafforzato la sua presenza sul territorio
per servizi ad alta domanda.

#3 CASO STUDIO
CENTRO IN-FORMA

Non si trova Penta su Amazon:
opportunita di visibilita

Sfruttando una domanda frequente
non soddisfatta, abbiamo posizionato
contenuti informativi che trasformano
la ricerca in accesso diretto al sito.



09

BRANDING
E CONTENT
REBRANDING

CASI STUDIO REALI

Dalla confusione alla coerenza.
Un'identita chiara moltiplica
I'efficacia di ogni contenuto.

122019

<
CAPELLI MOTO

12:019

<
CAPELLI MOTO

~— Ml Capelli Moto
. 1163 Mipiace = 1318 Follower
— Siamo una concessionaria multimarca della bass:
bresciana, officina autorizzata VOGE, PIAGGIO,
KYMCO
Post Inf: zloni Foto Vi o
2 aria di moto

& Percentuale di valutazioni positive: 100%
(Recensioni: 10

Capelli Moto
163 M piace » 1316 Follower
Siamo una concessionaria multimarca della bassa

bresciana, officina autorizzata VOGE, PIAGGIO,
KYMCO

Informazioni

Post Foto Video Altro »

3U DUE RUQTE DAL 1986

«=+  Vedi le informazioni & Capelli Moto
«++ Vedi le informazioni di Capelli Moto

A © & B8 Q
- Videon Aves Marketplacn Nethre

-
" o @ Qo 8 [ l
— [(=F}
2 T Vidoo Amici Marketplace Netfche

#1 CASO STUDIO
CAPELLI MOTO

Dal caos visivo al
posizionamento chiaro

Abbiamo riorganizzato naming, visual e
tono di voce in ottica strategica, dando
coerenza a tutti i touchpoint: dal sito
agli ADV.

{S{\“\“&\‘\

#2 CASO STUDIO
POLIAMBULATORIO
FILIPPINI

Branding medico, umano e
riconoscibile

Attraverso uno storytelling video,
un'immagine coordinata e contenuti
Mmirati, abbiamo dato forma a
un'identita empatica e coerente.



10

PERFORMANCE
MARKETING

CASI STUDIO REALI

Advertising che fa vendere,

non solo cliccare.

#1 CASO STUDIO
MIRROR CLOTHING

Crescita anno su anno del 180%

Abbiamo costruito un funnel visuale su

Pinterest Ads ottimizzato per l'acquisto,

portando il ritorno sull'investimento
pubblicitario oltre 5.

#2 CASO STUDIO
POWERCOMPOST

Crescita a doppia cifra grazie
all’ADV mirato

Campagne Facebook e Google Ads
orientate alla lead generation agricola,
con incremento mensile a doppia cifra
delle vendite online.

#2 CASO STUDIO
CRESCITA A DOPPIA CIFRA
GRAZIE ALL’ADV MIRATO




11 B #1 CASO STUDIO

POWERCOMPOST

Influencer marketing per una
nicchia consapevole

INFLUENCER
MARKETING

CASI STUDIO REALI

Abbiamo attivato campagne con micro
e mid creator in linea con I valori green

. dell’'azienda, suddividendo la
Il MIGLIOR CONCIME in ASSOLUTO per ORTO comunicazione in due segmenti:

23.648 visualizzazioni + @ mesi fa

3 agricoltori professionisti e hobbisti del
Matt The Farmer @

verde.
y o farmer nel video di oggi vado a mettere compost di lombrico sotto la serra ... ’ ) )
L'influencer non vende & = - | successo dell'operazione si deve
al posto tuo, ma apre la N il anche a un follow-up strutturato
porta giusta ' 2 % 7 capitoli concimare l'orto con il compost di lombrico.. v pOSt-COﬂtenUtO, Che ha tranOrmatO |a

visibilita in richieste reali.



12 EMAIL & WHATSAPP ESEMPIO REALE
SPOKY

Strategia su misura per ogni
segmento Campagne WhatsApp con open rate

M A R K E T I N G Eunnel attivi: superiore al 50%, grazie a messaggi

brevi, personalizzati e inseriti in un

Campagne automatizzate progettate . .
S flusso coerente di relazione.
per nutrire il contatto nel tempo, dal
primo lead alla conversione.
CASI STUDIO REALI Segmentazione mirata:
Contenuti differenziati per tipo di
cliente, interessi, stadio del funnel e
comportamento.

L' automazione non e fredda,

se costruita per creare

connessioni. Follow-up intelligente:

Ogni azione genera una risposta:
reminder, incentivo, contenuto utile o
spinta finale all'acquisto.

Spokilive chat; e
supporto immediato, O )
gestione multi- &=
operatore,

clienti soddisfatti. (spokic~)

Customer retention

Y2 1%

Retention tate ©

A% \ast A2 onns vs. DISNQLS petiad

Dove c’e relazione, e
c’e conversione.
- 2
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INNOVAZIONE
E INTELLIGENZA
ARTIFICIALE

#1 CASO STUDIO
POLIAMBULATORIO
FILIPPINI

Al Search

Abbiamo progettato un assistente che
risponde 24/7, offrendo informazioni e
indirizzando verso | servizi piu adatti.

CASI STUDIO REALI B

Se non cambi tu,

cambiera il tuo cliente.
Con qualcun altro.

OBESITA, ANTI AGE, MEDICINA
ESTETICA, CAPELLI

uel che devi

sapere secondo Il Prof. Enrico Filippini esperto in endocrinologia. Scrivi cid

Nucys 200 000 e nasw
DL ZLE0 s Q2 €200 ve s 02 € 2240 v patane DL R0 s e

Bonoldi, Concessionaria e Service a Montichiari

L M, et e N By

hate ND v len
Versione

Centro In Forma
Online

6 Centro In Forma

. Ciao sono Adele! Come posso aiutarti?

¢ sapere nella barra e approfondisci il nostro metodo, scopri le nostre soluzioni per
ssere e una bellezza naturale

Tutto Novith Trattamenti Pagine Video Podcast

COME POSSO AIUTARTI?

T Tt Tamewesn Vi Soloest Pughe

NOVITA

nnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnn

Ciao, sono Adele,
seguimi su Instagram per scoprire tutto
sulla metodologia di Centro IN Forma.

--------------------

TR
...........................

ﬂ \l
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#2 CASO STUDIO
BONOLDI

Al e Omnicanalita

Un'esperienza phygital con QR code
INnterattivo su tablet, posizionato allo
stand nel centro commerciale Il Leone.

Il chatbot guidava ['utente nella
compilazione del form, offrendo 300€
di sconto.

#3 CASO STUDIO
CENTRO IN-FORMA

Al per supporto acquisti

Un motore intelligente che guida
'utente nella scelta dei prodotti piu
adatti in base a obiettivi e abitudini.
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RISULTATI

+130% TRAFFICO ORGANICO

Poliambulatorio Filippini

GCrazie alla SEO e al contenuti strategici, il sito ha piu
che raddoppiato le visite LOCAL da motori di ricerca e
pazienti in target.

ROI +346%
Mirror Clothing

Campagne ad alta performance con ritorno
sull'investimento piu che guadruplicato.

CPL -38%

Bonoldi Auto

Ottimizzazione delle campagne paid con riduzione
drastica del costo per lead, aumentando |la redditivita.

+140% MOTO VENDUTE ANNO SU ANNO

Capelli Moto
Incremento significativo delle vendite, grazie a
campagne digital integrate e focalizzate sul target.




PROGETTI DI SUCCESSO
E STRATEGIE DIGITALI
VINCENTI: QUESTO E

IL NOSTRO MOOD.
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SFOGLIA TUTTI | CASI STUDIG»
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https://drive.google.com/drive/folders/1pyfxQXqtMXW14yEP8jrFlVNWIOQ0V08l?usp=sharing

